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Thème Titre Auteur Téléchargement

Assurance vie Quelle assurance emprunteur dans dix ans en France ? A.
FRAGNIERE

Confidentiel

Divers Le modèle français de la Class Action Géraldine
FONTAINE 

Intermédiaires
d'assurance

Les courtiers généralistes face au défi de la transparence
des rémunérations

Estelle
BAECHLER 

International Health Insurance in Germany. Reform Proposals During
the 2013 Election Campaign

Oliver
SPANKE  

Confidentiel

Management, risk
management

Le Big Data dans l'assurance. La Transformation du
métier et des organisations

Eric-Alain
FROIDEFOND

Marketing Est-il encore pertinent pour les assureurs d'investir dans
la valeur client (Customer Lifetime Value) ? 

Annie
DILLARD  

Santé Project Consulting - Offre de différenciation en
assurances de personnes - CONFIDENTIEL

Liliane
SPIRIDON

Confidentiel
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